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Fundusz MCI Management S.A. zakupil dnia 3 marca 2005 r. 567 udziatow spoéiki Clix
Software Sp. z 0.0. od swojej spotki zaleznej Process4E SA (MCI posiada 66,66% akcji
tej spoéiki). Nabyte udziaty stanowia w sumie 56,70% kapitatu zaktadowego Clix
Software Sp. z o.0..

W najblizszym czasie planowane jest dokapitalizowanie spétki w wysokosci 650 tys. zt,
w ktérym MCI Management S.A. bedzie czesciowo partycypowac. Docelowo fundusz
bedzie posiadal 40% udziatéw w spoéice. Srodki z dofinansowania beda przeznaczone
przede wszystkim na rozwdj spoéiki i promocje produktow.

MCI Management S.A. rozpoczyna inwestycje w spotke, ktora jest juz w fazie
poczatkowego wzrostu - inkubacja i start tego projektu zostaty z sukcesem
zrealizowane przez Process4E SA w 2004 roku. Firma Clix Software Sp. z o.0.
rozpoczeta dziatalno$¢ we wrzesniu 2004 roku wprowadzajac na rynek produkt o
nazwie ,,OKAY CRM”. Juz w pierwszym kwartale swojej dziatalnosci zdobyt on ok. 15%
udziatu w rynku pod wzgledem ilosSci sprzedanych licencji tego typu systemow w Polsce.
Clix Software Sp. z 0.0. planuje osiagnac¢ rentownos¢ w 2006 r. - drugim pelnym roku
dziatalnosci.

Przedmiotem dziatalnosci Clix Software Sp. z 0.0. jest tworzenie i sprzedaz
oprogramowania CRM (Customer Relationship Management) dla matych i srednich
przedsiebiorstw. Pierwszy produkt w ofercie firmy to ,, pudetkowy CRM” o nazwie
»OKAY CRM”. Jest to niezwykle tatwe w obstudze narzedzie do zarzadzania kontaktami
z klientami. Jego instalacja i konfiguracja nie wymaga kosztownych ustug
wdrozeniowych, a cena zakupu to tylko 490 zt netto za licencje. Produkt mimo, ze
adresowany jest do sektora MSP posiada bardzo szeroka funkcjonalnos¢ oraz wiele
unikalnych cech jak np. Kreator Wdrozenia zastepujacy zewnetrznych konsultantéw czy
modut inteligentnej deduplikacji danych. OKAY CRM pozwala zaoszczedzi¢ srednio %



czasu pracownikow dzialéw marketingu i sprzedazy. Inwestycja w OKAY CRM, dla matej
firmy zwraca sie w przeciagu 1 - 2 miesiecy.

Inwestycja MCI Management w Clix Software jest bardzo waznym krokiem na drodze
naszego rozwoju. Pozyskane srodki umozliwiajag nam dalszy rozwéj OKAY CRM oraz
szybsza ekspansje rynkowa. Posiadanie silnego inwestora finansujacego nasza
dziatalnos¢ jest rowniez bardzo wazne dla naszych klientow - w ich oczach stajemy sie
bardziej wiarygodnym i stabilnym dostawca. W poréwnaniu z konkurentami, ktérzy w
wiekszosci stanowia mate, niedokapitalizowane i w dodatku zdywersyfikowane(!)
przedsiebiorstwa, Clix Software jest godnym zaufania partnerem, skoncentrowanym
wylacznie na swojej podstawowej dziatalnosci jakim jest produkcja oprogramowania
CRM dla sektora matych i sSrednich firm, posiadajacym jasno sprecyzowana strategie
rozwoju oraz zasoby potrzebne na jej realizacje.

Mysle, ze dzieki inwestycji MCI uda nam sie szybko zrealizowac nasz podstawowy cel
jakim jest osiagniecie pozycji dominujacej w dostawach ,,pudetkowych CRM” w Polsce
oraz wejscie na inne rynki Europy Srodkowo-Wschodniej -powiedzial Maciej Stanusch,
Prezes Zarzadu Clix Software sp. z o.o0.



