Morele przyspiesza rozwoj platformy

marketplace, przejmujac ruch z polskiego eMag

06.08.2020

Morele.net ktore od ponad roku rozbudowuja swéj wtasny marketplace, postawity na
zwiekszenie skali dziatalnosci poprzez przejecie ruchu ze strony eMag.pl (dawniej
Agito.pl).

— Od dawna wspotpracowaliSmy z grupa eMag, sprzedajac produkty pod nasza marka
wtasna w jej serwisach w innych krajach europejskich. Teraz przejmujemy ruch z
polskiego e-sklepu, a co wazniejsze, mozemy nawiaza¢ wspotprace z blisko trzema
tysiacami sprzedawcéw, ktérzy korzystali z marketplace’u eMagu. Na polskim rynku
jest jedna dominujaca platforma, ale mozna z nig skutecznie konkurowac¢ w pewnych
niszach — i tatwo konkurowac z nig optatami dla sprzedawcéw, bo lider nie musi dbac o
atrakcyjnos¢ cenowa. Z naszego marketplace’u korzysta obecnie okoto 500
sprzedawcow i chcemy znacznie zwiekszy¢ te liczbe dzieki wspoétpracy ze sprzedawcami
z eMagu. Celujemy w duzych, profesjonalnych sprzedawcow, ktérym mozemy oferowac
m.in. ustugi logistyczno-magazynowe na bazie naszej infrastruktury — mowi Michat
Pawlik, prezes Morele.net.



Morele.net planuja skokowo zwiekszac¢ skale i szerokos¢ oferty w réznych kategoriach,
co przyciaga klientow na witryne i pozwala osiagac lepsza rentownos¢. Jak dodaje
Prezes Morele.net. — JesteSmy nastawieni na rozwoj organiczny — nie mamy obecnie w
planach kupowania kolejnego e-sklepu, bo transakcje wymagaja duzego zaangazowania,
a przy szybko rosnacym rynku lepiej poswieci¢ czas na poprawianie i rozbudowywanie
tego, co juz sie ma. W ubiegtym roku koncentrowaliSmy sie na poprawie rentownosci i
wypracowalismy 12 mln zt zysku EBITDA. To byt dobry wynik, ale teraz wiekszy zysk
wypracowaliSmy w samym drugim kwartale. W niektorych kategoriach, takich jak
fitness, sprzedaz rosta po 300-400 proc. Oczywiscie taka dynamika nie moze trwac
wiecznie, ale pozostajemy na znacznie wyzszym poziomie sprzedazy niz w ubiegtym
roku i to sie na pewno utrzyma, bo za sprawa pandemii do e-zakupéw przekonata sie
duza grupa klientéw, ktéra wczesniej ich nie robita lub robita okazyjnie.

Peten wywiad dostepny na stronie https://www.pb.pl/morele-net-rozbudowuja-e-rynek-
9986147?smclient=81b3c410-7b2f-11e6-874d-0cc47al256ac
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