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MCI Capital podpisal z Montagu Private Equity umowe sprzedazy wszystkich
akcji w Grupie IAI, ktora jest liderem rynku oprogramowania dla e-commerce w
regionie Europy Srodkowo-Wschodniej. To jeden z najwiekszych exitéw w
historii MCI i kolejne bardzo udane wyjscie funduszu z inwestycji w sektorze
spolek technologicznych.

MCI z sukcesem zrealizowat strategie budowy wartosci Grupy IAI w wymiarze
produktowym i geograficznym. W ciagu siedmiu lat obecnosci funduszu, Grupa IAI,
rozwijana wspolnie z jej zatozycielami - Pawlem Fornalskim i Sebastianem Mulifiskim -
zrealizowata szereg inwestycji, znaczaco zwiekszyta skale dziatalnosci, wzmocnita
struktury organizacyjne i ugruntowata pozycje lidera rozwiazan SaaS dla branzy e-
commerce w Polsce. Sukces IAI w skutecznej realizacji strategii wzrostu pozwolit na
pozyskanie nowego, prestizowego inwestora jakim jest Montagu Private Equity.

- Zaangazowanie w Grupe IAI byto dla nas doskonatym przyktadem realizacji naszej
strategii inwestycyjnej - poprzez aktywne wsparcie w rozwoju organicznym i
akwizycjach udato sie zbudowac lidera rynku SaaS dla e-commerce w regionie Europy
Srodkowo-Wschodniej. To udany przyktad sukcesji wtascicielskiej i dobrej wspdtpracy
funduszu z zatoZycielami spotki w zakresie szybkiej budowy wartosci, ktora zostata
doceniona przez inwestorow - méwi Tomasz Czechowicz, zatozyciel i partner
zarzadzajacy MCI.

- IAI to firma z ogromnym potencjatem, innowacyjnq kulturqg organizacyjnq i wysokqg
Jjakosciq technologii, co w petni potwierdzito podpisanie umowy sprzedazy z wysokiej
jakosci partnerem. Dziekujemy zespotowi IAI za udanqg wspodtprace i Zyczymy dalszych
sukcesow pod skrzydtami nowego inwestora - dodaje Filip Berkowski, starszy partner
inwestycyjny w MCI Capital.



Od lokalnego lidera do regionalnego gracza

MCI zainwestowalo w Grupe IAI w 2018 roku, gdyz dostrzegto wéwczas potencjat
rosnacego rynku e-commerce w Polsce i regionie CEE. Argumentem byta takze silna
pozycja IAI jako dostawcy kompleksowego oprogramowania dla e-sklepéw. Od poczatku
wspolpracy plan rozwoju obejmowat zaréwno wzrost organiczny - poprzez budowe
nowoczesnych i kompleksowych produktow odpowiadajacych na potrzeby dynamicznie
rozwijajacego sie sektora e-commerce - jak i rozwdj nieorganiczny poprzez akwizycje.

W 2021 roku Grupa IAI przejeta spdétke ShopRenter - lidera rynku na Wegrzech - co
zapoczatkowalo jej zagraniczng ekspansje. Dwa lata pdzniej, w 2023 roku, firma nabyta
pakiet kontrolny spotki AtomStore - polskiego dostawcy rozwigzan dla wiekszych
sklepow internetowych. Pozwolito to grupie zagospodarowac¢ segment klientow
enterprise.

W efekcie tych dziatan Grupa IAI stala sie najwiekszym w Polsce - pod wzgledem GMV -
dostawca platform SaaS dla e-commerce, obstugujac ponad 10% catego obrotu rynku e-
commerce w Polsce.

Innowacja i skalowalnos¢ motorem wzrostu

Sercem oferty Grupy IAI pozostaje platforma IdoSell, skierowana do srednich i duzych
sklepow (merchantéw) realizujacych tysiace transakcji miesiecznie. Firma zbudowata
wokot niej kompleksowy ekosystem ustug wspierajacych rozwdj e-commerce - od
ptatnosci i logistyki, przez narzedzia marketingowe, po sprzedaz miedzynarodowa.
Réwnolegle rozwijana jest rowniez m.in. platforma IdoBooking, dedykowana branzy
apartamentowej, wspierajaca obiekty w zarzadzaniu sprzedaza online. Juz dzis okoto
20% merchantow IAI prowadzi aktywna sprzedaz za granica - m.in. w Niemczech,
Czechach czy Francji.

Wspierajac rozwdéj IAI, MCI konsekwentnie inwestowato w rozwdj nowych
funkcjonalnosci i produktéw, ktore odpowiadaja na rosnace oczekiwania rynku i
umozliwiaja skalowanie dziatalnosci klientéw. Dzieki temu Grupa nie tylko zwiekszyta
swoja przewage technologiczng, ale tez stata sie partnerem wzrostu dla profesjonalnych
e-sklepéw w Polsce i regionie.

Silne fundamenty finansowe i technologiczne



W okresie inwestycji MCI - Grupa IAI blisko 6-krotnie zwiekszyta skale swojej
dziatalnosci i odnotowatla znakomite wyniki finansowe - wartos¢ transakcji
obstugiwanych przez platforme (GMV) przekroczyta 20 mld zt w 2024 roku, a w
biezacym roku Grupa planuje osiggnac¢ okoto 300 mln z} przychodéw. Spétka moze tez
pochwali¢ sie wyjatkowo dobrymi wskaznikami charakterystycznymi dla dojrzatych firm
SaaS: bardzo niskim wskaznikiem churn, wysokim poziomem retencji klientow oraz
spelianiem tzw. Rule of 40.

Transakcja wyjscia

MCI wspolnie z doradcami - PwC, DJM, Deloitte i CMS - rozpoczal przygotowania
spo6iki do startu procesu wyjscia z inwestycji we wrzesniu 2025. Atrakcyjny model
biznesu IAI jeszcze przed startem procesu przyciagnat zainteresowanie uznanych
inwestorow, ktore doprowadzito do podpisania umowy inwestycyjnej z Montagu Private
Equity. Warunkiem zamkniecia transakcji jest otrzymanie zgod regulacyjnych.

MCI Capital jest najwiekszym w Europie Srodkowo-Wschodniej notowanym na GPW w
Warszawie funduszem private equity, koncentrujacym sie na transakcjach typu mid-
market buyout w sektorze nowych technologii. Aktywa funduszu to ponad 2,7 mld zt.
Strategia MCI bazuje na inwestycjach i budowaniu wartosci europejskich liderow
gospodarki cyfrowej.

IAI to najwieksza w Polsce platforma e-commerce do tworzenia sklepow internetowych
dziatajacych w modelu SaaS. IAI w Polsce obstuguje blisko 7000 sklepéw i blisko 6000
sklepéw na Wegrzech. IAI jest rowniez wtascicielem spétki obstugujacej ptatnosci
IdoPayments, posiadajacej status Krajowej Instytucji Ptatniczej nadany przez Komisje
Nadzoru Finansowego.



