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MCI oraz HOWELL S. A. utworzyly nowa spétke pod nazwa MCI Management S.A.
Przypomnijmy, ze MCI to firma inwestycyjno - konsultigowa,

specjalizujaca sie w pozyskiwaniu kapitatu dla firm dziatajacych na rynku IT

oraz wspieraniu zarzadzania i rozwoju tych firm.

Howell S.A. zas jest

jednym z najwiekszych posrednikéw i sprzedawcow wyrobow huniczych i
zelazostopow, notowanym na gietdzie.

Gléwnym zadaniem zalozonych przez te firmy nowej spotki bedzie
inwestowanie w rozwdgj matych i srednich firm informatycznych w Polsce oraz w
Europie Centralnej i Wschodniej.

Kapitat MCI Management S.A. wynosi obecnie 40 mln zi.

MCI wniosta do nowej spotki kapitat wartosci 24 mln zt, w postaci

nalezacych do niej: 39,7% akcji JTT- Computer S.A., ktérych wartos¢ rynkowa
wynosi 10 mln zl, oraz 50% akcji znanego wroctawskiego integratora systemow
informatycznych CCS S.A, o wartosci 14 mln zi. MCI objeta 60% ogodlnej liczby
akcji w nowej spéice.

Howell przekazat kapitat w kwocie 16 mln zt oraz udzielit
gwarancji i poreczen na kwote 7 min zi, obejmujac 40% akcji MCI Management S.A.

Jej powstanie - zdaniem zatozycieli - w istotny sposéb zwieksza

mozliwosci zasilania kapitalowego matych i srednich firm informatycznych. Nie
chodzi tu jednak tylko o operacje stricte kapitatowe. MCI Management
specjalizowa¢ sie bedzie w poczynaniach typu capital venture. Jest to nowy
rodzaj dziatalnosci na polskim rynku, taczacy element zasilania kapitatlowego (od
pozyskiwania inwestoréw strategicznych, po plasowanie emisji na gietdzie), z
bogata oferta ustug konsultingowych (od projektowania strategii



przedsiebiorstwa, wyposazania go w nowoczesne narzedzia zarzadzania, planowanie
kampanii marketingowych, przygotowywanie srednio i dlugofalowych biznes planéw,
po reorganizacje procesow biznesowych).

Oferte te nowopowstala spotka adresuje przede wszystkim do
integratoréw systeméw, doméw softwarowych, oraz developeréw Internetu.

Wartos¢ poszczegolnych projektow wahac sie ma od 250 tys do 2 min

USD. Oczekiwa¢ mozna, ze w najblizszym czasie zakonczone zostana negocjacje z
trzema sSredniej wielkosci firmami informatycznymi.

Tomasz Czechowicz -

Prezes MCI

»Na polskim rynku informatycznym mamy do czynienia z ogromnym

zroznicowaniem wartosci i wielkosci tworcow i dostawcow IT. Zaledwie kilka
polskich firm osiagneto dzis bardzo duza - jak na warunki rodzimego rynku -
wartos¢. Niepredko przeskoczymy zachodnich gigantéw. Ale nie musimy rozwijac sie
w ich cieniu, ani tym bardziej pod ich dyktando. W tej branzy szczegélnie liczy

sie wartos¢ dodana. Wszystko to, co sprawia, ze system teleinformatyczny,
niezaleznie od ,klockéw” z jakich sie sklada, odpowiada specyficznym wymaganiom
konkretnego uzytkownika.

Rynek tego rodzaju ustug rosnie znacznie szybciej, niz rynek
konkretnych produktow softwarowych czy hardwarowych . Obstuga tego rynku powinna
by¢ w Polsce ,polska specjalnoscia”

Dziata w naszym kraju kilka tysiecy srednich i matych firm

informatycznych. Bardzo wiele z nich to profesjonalisci: zatrudniaja znakomitych
fachowcoéw: programistow, projektantow systemow, analitykéw, handlowcow. Znaja
lepiej specyfike dziatania rodzimych przedsiebiorstw, bankow, instytucji
finansowych. Sa na miejscu. Dostep do kapitatu to najpowazniejsza bariera w ich
rozwoju. Ogranicza mozliwosci generowania przez nie rozwigzan na najwyzszym
poziomie, a takze dostep do najwiekszych projektow, gdzie wymagane jest wysokie
wadium lub potwierdzona wiarygodnos¢ finansowa. I to wlasnie chcemy, mozemy i -
jestem przekonany - potrafimy zmienic.

Andrzej Kowalski - prezes Zarzadu

Howell S.A.



»SInwestycja w spétke MCI Management traktujemy przede wszystkim

jako szanse na maksymalizacje stopy zwrotu.

Jako spoétka akcyjna, notowana na

gieldzie, musimy przede wszystkim mysleé¢ kategoriami naszych akcjonariuszy.
Uwazamy za catkowicie realne uzyskanie z kapitalu zainwestowanego w MCI
Management stopy zwrotu w granicach 35-50%. Wielkos$é naszego wktadu w
nowopowstata firme odpowiada wysokosci rocznego zysku. Jest to wiec inwestycja o
charakterze strategicznym. Argumentem wspierajacym ten wazny wybér, poza bardzo
wnikliwg analiza perspektyw rozwojowych branzy informatycznej w Polsce, byty
rowniez kompetencje MCI oraz bardzo klarowna, majaca silne oparcie w potrzebach
rynku i przemyslana koncepcja rozwoju nowej spotki.”
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