1Al wprowadza oferte Smart CLOUD dla matych

przedsiebiorstw

19.02.2019

Od poczatku marca 2019 r. IAI S.A., spolka portfelowa funduszu
MCI.EuroVentures i dobrze znany dostawca rozwiazan do prowadzenia sklepow
internetowych przez sSrednich i duzych przedsiebiorcow, wprowadza plan
abonamentowy, ktory pozwoli na korzystanie z podobnych funkcjonalnosci
rowniez przez mate firmy.

IAI S.A. od lat rozwija sie szybciej od rynku, a dzieki wsparciu funduszu z Grupy MCI,
jej plany rozwoju moga by¢ realizowane na jeszcze wieksza skale i w szybszym tempie.
Najnowszy plan abonamentowy Smart CLOUD to z jednej strony naturalny kierunek
rozwoju biznesu spoiki, ale tez wyjscie naprzeciw oczekiwaniom najmniejszych
przedsiebiorcow, ktérzy obok wygody w obstudze swojego e-sklepu szukaja tez
minimalizacji kosztow.

Wejscie w nowy segment rynku to dla IAI istotne wydarzenie. Dotychczas IdoSell Shop,
czyli flagowy produkt spéiki, w Polsce kojarzony byt wyltacznie z oferta dla srednich i
duzych sklepéw internetowych. System jest bardzo zaawansowany, oferujac wiele
mozliwosci samodzielnej rekonfiguracji, prowadzenia w jednym systemie kilku sklepow,
w tym na rézne rynki, detalicznych i hurtowych (B2B), posiada wbudowany system
Marketing Automation oraz system rekomendacji. Cecha wyrozniajaca jest np.
wbudowany WMS, czyli czes¢ systemu odpowiadajaca za kontrole magazynu,
wystawianie dokumentow sprzedazy oraz proces pakowania, weryfikacji i wysytki
paczek. Teraz IAI ma mozliwosci, by z powodzeniem wejs¢ rowniez w segment
mniejszych, poczatkujacych przedsiebiorcow.

- Dzieki ambitnym planom i wsparciu Funduszu MCI, mozemy pomyslec¢ o tym, aby
obstuzyc¢ wielokrotnie wiecej klientéow, docierajqc takze do matych sklepow
internetowych. Do tej pory, wiasciciel takiego sklepu musiat sie zastanowic, czy ma on
potencjat pozwalajgcy od razu ptaci¢ nieco wiecej za system sklepu internetowego,
uwzgledniajqc, ze np. na przestrzeni 2 lat osiggnie na tyle duzq skale, ze systemy
dedykowane do matych sklepow internetowych, przestanqg byc¢ wystarczajqce, a



pézniejsza migracja kosztowna i ucigzliwa. Pod wzgledem rozwoju MSP Polska jest
potegg na skale europejskq, a dodatkowo pod pewnymi wzgledami podmioty
najmniejsze mogq czuc sie w Polsce wykluczone i pozbawione tych samych moZzliwosci
co firmy srednie i duze. Jako IAI chcemy wykorzystac ten potencjat i dostarczyc¢
wszystkim rozwiqgzanie, ktére utatwi prowadzenie biznesu w Internecie, ale
jednoczesnie nie nadwyrezy ich budzetu. Dlatego chcemy oferowac¢ w atrakcyjnej cenie
kompleksowe rozwigzanie do prowadzenia matego sklepu internetowego. A gdy sklep
urosnie, nie bedzie musiat migrowac¢ na nowy system. Od skali mikro, do ogromnego
sklepu, caly czas bedzie korzystat z jednego rozwigzania, ktore zostanie dostosowane do
Jjego aktualnych potrzeb. Chcemy realnie pomagac polskim firmom sprzedawac - mowi
Pawel Fornalski, zalozyciel i CEO IAI S.A.

Nowe narzedzie IAI bedzie bardzo konkurencyjne cenowo, a pod wieloma wzgledami
jego koszt dla przedsiebiorcy bedzie nizszy niz w przypadku darmowych rozwigzan typu
open source. Koszt sklepu w Smart CLOUD zaczyna sie bowiem od 25zt za miesigc i to
bez limitu liczby towaréw i z pelna funkcjonalnoscia, jak w dotychczasowym planie
CLOUD, dedykowanym srednim sklepom internetowym. Najnowsza ustuga bedzie
dostepna od 1 marca 2019 r.

-. Najnowszy projekt spotki pozwala zaadresowac potrzeby bardzo perspektywicznego
segmentu matych przedsiebiorcow i zwieksza jej potencjat do dalszego wzrostu skali
dziatalnosci. Jestesmy przekonani, Ze wsparcie finansowe MCI, ale tez nasze know-how,
pomogq IAI nie tylko umocnic sie na krajowym rynku rozwigzan SaaS dla biznesu, ale
réwniez z sukcesem zrealizowaé ekspansje w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej -
powiedziat ukasza Wierdak z MCI. EuroVentures.



