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1 czerwca 2005 r. fundusz inwestycyjny MCI Management S.A. zawart z Hoopla.pl Sp. z
0.0. umowe, na mocy ktorej zainwestuje w Hoopla.pl Sp. z 0.0. w ciagu 2 lat kwote do
1,2 mln zi. Pozyskane srodki Hoopla przeznaczy na dalszy rozwdgj oferty oraz
zintensyfikowanie sprzedazy w Polsce.

Po realizacji wszystkich rund inwestycyjnych szacowany udziat MCI w kapitale
zakladowym spoétki wyniesie 85%. Umowa inwestycyjna przewiduje objecie przez MCI
Management S.A. w ramach inwestycji poczatkowej nowej emisji udzialéw za kwote 800
tys. ztotych. Umowa inwestycyjna daje MCI Management S.A. prawo przeprowadzenia
kolejnej rundy inwestycyjnej w latach 2006-2007. Wielkos$¢ inwestycji w kolejnych
rundach bedzie skorelowana z zapotrzebowaniem spétki na dodatkowy kapitat i bedzie
oparta o biezace wyniki spotki.

Hoopla.pl jest sklepem internetowym wyspecjalizowanym w sprzedazy elektroniki
uzytkowej oraz sprzetu komputerowego. W przeciwienstwie do popularnych w kraju
sklepow internetowych np.: merlin.pl, stereo.pl mozna sie w nim zaopatrzy¢ w rozmaite
urzadzenia poczawszy od duzych produktéw takich jak lodowki, kuchenki, pralki,
telewizory, az po przenosne komputery i odtwarzacze mp3.

Hoopla.pl bedzie przekonywac klientéw, ze za posrednictwem Internetu moga kupié nie
tylko mate przedmioty, ale réwniez produkty wieksze, ktére dotychczas kupowali w
specjalistycznych sklepach RTV, AGD. Hasto sklepu ,Duza rzecz” ma na celu nie tylko
odniesienie do oferowanego asortymentu, ale réwniez do zmiany przyzwyczajen
konsumentéw w Polsce.

Podstawowym powodem do odwiedzin Hoopla.pl, oprocz oszczednosci czasu i
mozliwosci wyboru sposrod szerokiej gamy produktow, jest cena nizsza o 10-15% niz w
tradycyjnych sklepach i o kilka procent ponizej pojawiajacych sie podobnych ofert w



Internecie.

Zintegrowany ze sklepem system obliczania kosztéw transportu powoduje, ze klient nie
jest zaskakiwany kosztami wysytki naliczonymi wedlug uznania po zlozeniu zamowienia
(jak to ma miejsce w niektorych sklepach internetowych).

Zaplate za zamoéwiony towar mozna uisci¢ wybierajac pomiedzy przelewem, karta
kredytowa, ustuga ,Place z Inteligo” i najbardziej popularna ptatnoscia kurierowi przy
odbiorze zamowienia. W najblizszym czasie sklep bedzie poszerzatl asortyment o marki
mniej popularne, lecz ze wzgledu na cene i jako$¢ warte rozwazenia zasadnosci ich
zakupu.

Celem strategicznym spoiki jest osiagniecie pozycji lidera w sprzedazy urzadzen RTV,
AGD w Polsce w okresie od trzech do pieciu lat. Krzysztof Boufal, prezes Hoopla.pl Sp. z
0.0. powiedziatl: ,Hoopla.pl po etapie organizacji i rozwoju oferty produktéw wkroczyta
na sciezke dynamicznego rozwoju. Pozyskanie wiodacego funduszu Venture Capital
specjalizujacego sie w inwestycjach w sektorze TMT z pewnoscia umozliwi
przyspieszenie realizacji strategii wzrostu spotki, ktéorego koszty nie beda musiaty by¢
finansowane przez klientéw sklepu. Dzieki wspotpracy z MCI przy intensywnym
wzroscie oferty, wydatkach na reklame i rozwdj systemu informatycznego bedziemy
mogli zagwarantowac bardzo konkurencyjne ceny na oferowane przez nas produkty ”.

MCI Management bedzie pethit role inwestora finansowego aktywnie wspierajacego
rozwdj spoiki. ,Zaangazowanie MCI w spotke Hoopla jest wynikiem realizacji strategii
Funduszu zakladajacej zwiekszenie inwestycji w obszarze handlu elektronicznego,
szczegOlnie elektroniki uzytkowej i artykutow gospodarstwa domowego. WybraliSmy
spoike Hoopla ze wzgledu na potencjat rozwoju firmy. Kadra zarzadzajaca spoiki
posiada wtasciwe kompetencje technologiczne i sprzedazowe oraz cechy kluczowe dla
powodzenia przedsiewziecia: mtodosé, entuzjazm i zaangazowanie” - powiedziat Tomasz
Czechowicz Prezes Zarzadu MCI Management S.A.



