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Gett (dawniej GetTaxi), spotka z portfela funduszu MCI.TechVentures, oraz
Volkswagen Group oglosily utworzenie strategicznego partnerstwa oraz
inwestycje w wysokosci 300 mln USD w celu przyspieszenia dynamicznego
rozwoju Gett.

Gett to lider europejskiego rynku ustug transportowych na zadanie, w
przeciwienstwie do innych tego typu firm korzystajacy tylko z licencjonowanych
kierowcow (taxi).

Gett powstat w 2010 w Izraelu. Obecnie prowadzi dzialalnos$¢ takze w Moskwie,
Londynie, Nowym Yorku oraz w ponad 60 innych miastach.

Spotka jest obecna w portfelu funduszu MCI.TechVentures, zarzadzanym przez
Private Equity Managers, od 2015 roku.

Volkswagen Group byt jedyna instytucja bioraca udziat w tej rundzie finansowania.

- Gett jest liderem rynku przewozow osob w Europie, np. w samym Londynie ponad
potowa wszystkich kierowcow black cabow jezdzi z Gett. W 2015 roku spotka
koncentrowata sie na rozwoju rynku w Nowym Jorku i widzimy tego efekty, w
pierwszym kwartale 2016 roku taxi z logo Gett wykonaty wiecej kursow niz Lyft,
nieznacznie tylko ustepujgc Uberowi. Gett dziata jednak w innym modelu niz Uber i
zatrudnia tylko licencjonowanych kierowcow - to zapewnia odpowiedniq jakos¢
kierowcow i bezpieczenstwo regulacyjne. Spotka rosnie bardzo szybko i z 500 milionami
USD przychodow jest juz zyskowna w swoich wczesniejszych lokalizacjach - powiedziat
Maciej Kowalski, Partner Inwestycyjny Private Equity Managers, firmy
zarzadzajacej funduszami z Grupy MCI.

- Gett to doskonaty przyktad tego, jakie cechy powinien mie¢ kandydat na jednorozca,
czyli spotki wycenianej na ponad 1 miliard dolarow . Przede wszystkim powinien dziatac
w modelu typu ,distruptive”, mie¢ swietny zespot odpowiednio zmotywowany. Ponadto



niezbedne jest posiadanie przetomowej ,obietnicy korzysci” (value proposition) dla
klientow i odpowiedni model operacyjny oraz rozwigzania IT gwarantujgce klientom
rewelacyjne doswiadczenia - dodat Cezary Smorszczewski, Prezes Zarzadu Private
Equity Managers.

Dzieki 300 mln USD zainwestowanym przez Volkswagen Group, taczna kwota
otrzymanego finansowania przez Gett przekroczyta juz 520 mln USD.

Inwestycja wpisuje sie w strategie VW, w ramach ktorej znaczaca czes¢ przychodow ze
sprzedazy generowanych w przysztosci ma pochodzi¢ z nowych modeli biznesowych
dziatajacych w obszarze ustug mobility services, m.in. takich jak te dostarczane przez
Gett.

Gett jest najwiekszym dostawca ustug transportowych na zadanie w Europie. W skali
globalnej, jest obecny w ponad 60 miastach, m.in. w Londynie, Moskwie, oraz Nowym
Yorku. W stolicy Wielkiej Brytanii, ponad potowa stawnych czarnych taksowek jest
potaczona z siecia Gett. Przychody spoiki przekraczaja 500 min USD.

- Jestesmy zachwyceni partnerstwem z VW, najwiekszym na swiecie producentem
samochodow - powiedziat Shahar Waiser, zalozyciel oraz CEO Gett. Dzieki tej
inwestycji, Gett przyspieszy ekspansje w Europie oraz w USA poza Nowym Yorkiem,
gdzie juz dziatamy obecnie - dodat.

Technologia Gett umozliwia ustugi transportu na zadanie, dostawe i logistyke. Stale sie
rozwija, wykorzystujac big-data, algorytmy predykcyjne oraz podstawy sztucznej
inteligencji. Technologia ma stuzy¢ jako fundament dla funkcjonowania autonomicznych
samochoddéw na zadanie.

To co wyrodznia Gett, to oferowane z sukcesem ustugi zaréwno dla klientéw
indywidulanych jak i korporacyjnych. - Posiadamy bardzo dobrg oferte B2B - dodat
Waiser. Wspodtpracujemy z ponad 4.000 wiodgcych swiatowych instytucji, ktore
odpowiadajq obecnie za 30 proc. przychodow segmentu biznesowego.

Odnoszac sie do zawartego z VW Group porozumienia, Waiser powiedziat:

- Wspotpraca Volkswagena oraz Gett to przyktad swietnego strategicznego partnerstwa.
Sektor ustug transportu na Zqdanie rosnie bardzo szybko. Gett udostepnia VW
technologie, ktora pozwoli mu rozszerzy¢ dziatalnos¢ poza podstawowy biznes produkcji
samochodow. Obie firmy odnoszq sukcesy zarowno w obstudze klientéow
indywidualnych, jak rowniez biznesowych. VW bedzie teraz w stanie oferowac ustugi
transportowe na zqdanie na rynku B2B. W naszym modelu biznesowym od zawsze



skupiamy sie na rentownosci i realizowaniu inicjatyw przektadajgcych sie na wzrost.-
podsumowat Waiser.

- Obok naszej wiodgcej roli w swiecie motoryzacji, chcemy byc takze jednym z
najwiekszych globalnych firm oferujqcych ustugi transportowe na zqdanie do roku 2025
- powiedzialt Matthias Muller, prezes zarzadu VW. - W ramach zatozen nowej
strategii grupy, ta kooperacja to krok milowy dla Volkswagena na drodze do oferowania
zintegrowanych ustug transportu, bedgcych odpowiedzig na zmieniajqce sie
zapotrzebowanie konsumentow.



