Frisco.pl wyprzedza swoim wzrostem rozwoj

rynku
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W 2016 roku spotka Frisco.pl zwiekszyla swoja sprzedaz o 50proc., wyprzedajac
tym samym polski rynek zakupow online, ktory wedlug Euromonitor
Internetional wzrasta w tempie 15-20proc. Frisco.pl jest czescia funduszu
MCI.TechVentures od 2012 roku.

Frisco.pl to lider polskiego rynku e-commerce artykutéw spozywczych (e-grocery) i
najwieksza spétka w tym segmencie prowadzaca wylacznie dystrybucje w kanale online.
Powstala w 2006 r. spoétke wyrdznia fakt, ze w segmencie e-grocery posiada
najnowoczesniejsze w Europie Srodkowo-Wschodniej centrum kompletacji i najbardziej
zaawansowany system obshugi zamoéwien. W przeciwienstwie do systeméw konkurencji,
proces kompletacji jest wysoce skalowalny, co daje mozliwosci obstuzenia bardzo
duzego przyrostu zamowien.

W 2016 roku spotka zwiekszyta sprzedaz o 50 proc., takze dzieki przejeciu czesci
klientéw Alma24. W 2017 roku Frisco.pl celuje w zwyzki na poziomie 40 proc
.Tegoroczny plan spéitki obejmuje 100 mln zt sprzedazy i ponad 10-procentowy udziat w
wartosci e-grocery w Polsce.

Do czasu podwojenia wynikow sprzedazy w Warszawie, spétka bedzie sie skupiac sie na
tym rynku. W perspektywie firmy jest ekspansja na rynek ogolnopolski, ktory jest juz
przez nia obstugiwany. Szacowane jest, ze w perspektywie kolejnych kilku lat ok. 10
proc. warszawskich gospodarstw domowych bedzie regularnie robi¢ zakupy spozywcze
online.

Finansowanie Frisco.pl wspiera MCI Capital i Eurocash. Cho¢ spétka operuje w



trudnym, kosztownym segmencie dostarczania produktéw swiezych to dzieki swojemu
modelowi biznesowemu oraz procesowi kompletacji, wzrost sprzedazy podnosi
wskazniki rentownosci.

Spotke czekaja jeszcze w tej dekadzie jeszcze trzy kluczowe etapy rozwoju, ktore beda
wspierane przez inwestoréw. Pierwszy to przymiarki do rozbudowy magazynu, drugim
jest wyrazne przebicie poziomu 150 mln zt sprzedazy i rozpoczecie kampanii w innych
polskich miastach. Trzecim etapem ma by¢ debiut Amazona na rynku e-grocery. Jak
pokazuja przyktady Berlina czy Madrytu, wejscie Amazona powoduje skokowy wzrost
obrotéw takze u konkurencji.
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