Finalizacja umowy przejecia firmy Mobiltek,

wiasciciela Dotpay.

11.03.2016

Fundusz MCI.EuroVentures sfinalizowal przejecie Mobiltek, wlasciciela Dotpay.

MCI.EuroVentures, fundusz zarzadzany przez Grupe Private Equity Managers
nabyl 100 proc. akcji spotki Mobiltek, wlasciciela Dotpay - jednego z czolowych
graczy na rynku platnosci elektronicznych w Polsce. Zgode na przejecie wydal
UOKIiK. Wartos¢ transakcji to 116,2 miln zi.

Speinit sie warunek zawieszajacy przedwstepnej umowy sprzedazy akcji Mobiltek
podpisanej 30 grudnia 2015 r. 23 lutego UOKIiK wydat zgode na przeprowadzenie
transakcji. Ostateczna wartos¢ nabycia 100 proc. kapitatu zakladowego Mobiltek
wyniosta 116,2 miln zi.

Mobiltek jest liderem ptatnosci za posrednictwem SMS-6w premium oraz direct carrier
billing (DCB) swiadczac te ushugi zaréwno lokalnym jak i miedzynarodowym klientom
we wspolpracy z polskimi operatorami telekomunikacyjnymi. Spotka posiada rowniez
silne kompetencje i doswiadczenie w realizacji specjalistycznych ustug IT, w
szczegdblnosci dla sektora finansowego. Dotpay to jeden z liderow polskiego rynku
ptatnosci elektronicznych. Posiada kilkunastoprocentowy udziat w segmencie ptatnosci
»Pay-by-link”, ktory jest jedna z najbardziej popularnych form ptatnosci w polskim e-
commerce i odpowiada za ponad 1/3 wszystkich ptatnosci online. W ofercie ma rowniez
ptatnosci za pomoca kart ptatniczych oraz ptatnosci mobilne. Od 2013 r. posiada
licencje krajowej instytucji ptatnicze;j.



- Mobiltek i Dotpay to wiodqce spotki w polskim fintechu, czyli sektorze ustug
finansowych online. Ciesze sie, ze tak wartosciowe firmy dotqczyty oficjalnie do naszego
portfela. Posiadajq one oferty komplementarne do eCard. Wspdtpraca tych spotek
nadzorowana przez nasz fundusz pozwoli im dynamicznie sie rozwijac¢ i zwiekszac¢ swojq
wartosc¢ na bardzo atrakcyjnym rynku - powiedziat Cezary Smorszczewski, prezes
zarzadu Private Equity Managers S.A. i zarzadzajacy funduszem MCI.
EuroVentures.

- Potencjat polskiego rynku ptatnosci internetowych wynika z jego bezposredniej
zaleznosci z dynamicznie rosnqgcym rynkiem e-commerce, ktorego wartosc¢ kazdego roku
przyrasta dwucyfrowo. W 2015 r. obroty e-handlu w Polsce wyniosty blisko 30 mld zt.
Wedtug wyliczen ekspertow, kwote 50 mld zt polski e-handel ma przekroczyc juz w 2019
r. Duzy potencjat wzrostu rynku ptatnosci online wynika tez ze struktury preferowanych
form ptatnosci za towar - w Polsce inaczej niz na Zachodzie, wcigz dominuje ptatnosc za
pobraniem; na drugim miejscu sq szybkie przelewy typu ,Pay - by - link”, ktore, ze
wzgledu na coraz powszechniejsze uzywanie urzgdzen z mobilnym dostepem do
Internetu, majqg szanse w najblizszych kilku latach stac sie najchetniej wybieranq forma
ptatnosci w e-commerce - powiedzial Lukasz Wierdak, Investment Director w
Private Equity Managers.

Mobiltek i Dotpay, jak rowniez portfelowy eCard, maja strategie jak zagospodarowac
ten potencjat. Prezesi spélek przedstawili pomysty na wykorzystanie potencjatu rynku
podczas panelu dyskusyjnego ,Rynek e-ptatnosci w Polsce” 10 marca.

Sukces naszych klientow jest naszych sukcesem i to z tego wzgledu doktadamy
wszelkich staran, aby udostepniane przez nas ustugi i funkcjonalnosci wspieraty rozwaj
serwisow i sklepow online. Stale udoskonalamy nasze rozwigzania, w tym roku wiekszy
nacisk ktadziemy na optymalizacje sciezki ptatnosci oraz wspieranie polskich e-sklepow
w ekspansji na rynki zagraniczne, a tym samym umozliwianie im przyjmowania wptat w
roznych walutach - powiedziat Andrzej Budzik, Prezes Dotpay.

Chcemy nasze doswiadczenia z Polski przenies¢ do innych krajéw Europy Srodkowo-
Wschodniej i tam rowniez odniesc¢ sukces. Wierzymy, Ze nasze innowacyjne rozwigzania
w obszarze e-commerce i ptatnosci mobilnych przyniosq merchantom i klientom
indywidualnym wartos¢ dodang, a nam pozwolq zwiekszy¢ skale dziatania - powiedziata
Dorota Ubysz, Prezes Mobiltek

Nadrzednym celem e-sklepow jest wysoka konwersja, a wiec duza liczba zrealizowanych
zamowien. W zwiqzku z tym agent rozliczeniowy wspotpracujqcy z e-sklepem, powinien



by¢ zintegrowany z jak najwiekszq liczbg bankow i umozliwiac jak najwiecej sposobow
realizacji transakcji. Kluczowe jest ciggte rozwijanie technologii, szukanie
innowacyjnych rozwiqzan, ktore stajq sie kluczem do osiqgniecia przewagi - powiedziata
Ewa Beresniewicz-Kozlowska, prezes zarzadu eCard S.A.

Podczas panelu wszyscy prezesi zgodnie stwierdzili, ze przed polskimi firmami
dziatajacymi w obszarze platnosci bezgotowkowych stoi wielka szansa zwigzana z
ekspansja zagraniczna. W Polsce marze za obstuge przelewow sa nizsze niz za granica.
Polskie firmy, ktore zdecyduja sie odwazniej wejs¢ do innych krajéw, moga by¢ bardzo
konkurencyjne dla lokalnych graczy.



