DomZdrowia.pl w portfelu MCI .Nowa inwestycja

Funduszu

12.10.2005

W dniu 5 pazdziernika 2005 r. MCI Management S.A. podpisal umowe inwestycyjna z
operatorem serwisu www.domzdrowia.pl .

Zgodnie z umowa celem MCI Management S.A. jest zainwestowanie ponad 2,5 mln zt w
udziaty Mito Sp. z 0.0. w ciggu 3 lat. Po realizacji wszystkich rund inwestycyjnych
szacowany udziat MCI w kapitale zakladowym Spétki przekroczy 50%. Umowa
inwestycyjna przewiduje objecie przez MCI Management S.A. w pierwszej rundzie
inwestycyjnej 25,56% nowych udzialéw za kwote 515 tys. zt. Umowa inwestycyjna daje
prawo MCI Management S.A. przeprowadzenia czesciowego wykupu pozostatych
udziatowcow Mito Sp. z 0.0. po roku 2007. Po wykonaniu prawa czesciowego wykupu
udziat MCI w Spéice winien wynosi¢ powyzej 50%. Wartosé¢ wykupu bedzie skorelowana
z biezacymi wynikami Spéiki.

Mito Sp. z 0.0. od lipca 2004 roku jest operatorem witryny internetowej
www.domzdrowia.pl i dziala w oparciu o punkt apteczny. Model biznesowy zaktada
prowadzenie apteki e-ecommerce B2C, dlatego tez Spétka jeszcze w pazdzierniku b.r.
zmieni nazwe na Domzdrowia.pl Sp z 0.0. Serwis internetowy domzdrowia.pl stuzy do
prezentacji szerokiego asortymentu lekow OTC oraz produktéw medycznych.
Podstawowym celem przedsiewziecia jest umozliwienie klientom indywidualnym
zlozenia zamoéwienia w punkcie aptecznym przez Internet, odbidér zamowienia nastepuje
za posrednictwem kuriera lub poczty na zlecenie klienta. Oczywiste zalety dla klientow
z korzystania z serwisu domzdrowa.pl to przede wszystkim dostep do znacznie tanszych
produktéw leczniczych wydawanych bez recepty oraz innych produktéw medycznych w
poréwnaniu z aptekami tradycyjnymi, prywatnos¢ i bezpieczenstwo klienta,
zdecydowana wieksza swoboda wyboru produktu oraz szeroki wybor mozliwosci zaptaty
za zamoOwienie. Serwis gwarantuje realizacje zamodowienia w ciaggu maksimum 3 dni
roboczych. Priorytetem Domzdrowia.pl jest Swiadczenie ustug i obstugi klientéw na
najwyzszym mozliwym poziomie, dlatego tez spotka posiada wysoko wykwalifikowana



kadre farmaceutyczna ktéra zawsze stuzy porada dla klientow przez telefon lub
Internet. Obecni wspodlnicy Spotki, bezposrednio zaangazowani w zarzadzanie Spoéika,
posiadaja wieloletnie doswiadczenie biznesowe w branzy farmaceutycznej oraz
medycznej. Zarzad Spoiki jest zaangazowany w aktywne wspieranie zmian
legislacyjnych polskiego prawa farmaceutycznego zgodnego z dyrektywami UE.

Celem strategicznym spoiki jest kontynuacja dynamicznego wzrostu obrotéw i
utrzymanie pozycji zdecydowanego lidera branzy zaméwien lekow OTC za pomoca
Internetu w Polsce. Wg zaktadanych prognoz Spéiki oraz na podstawie obserwacji
rozwoju rynkéw e-commerce w Europie i USA, kanat internetowy moze osiagnaé w
perspektywie kolejnych 5 lat co najmniej 5% udzialt w calym rynku lekéw OTC. Spéika
zaklada pozyskiwanie klientdw bezposrednio przez wlasng strone www oraz we
wspolpracy z partnerami - wybranymi portalami.

Andrzej Jasieniecki, Menadzer Inwestycyjny MCI w nastepujacy sposéb uzasadnia
zainteresowanie MCI segmentem lekow on line:

~Przewidujemy ze kanat internetowy w sprzedazy lekow bez recepty ma szanse bardzo
szybko zdoby¢ wystarczajaca popularnosc¢ aby osiagnaé atrakcyjna inwestycyjnie mase
krytyczna dla zaktadanego przedsiewziecia. Otoczenie rynkowe przedsiewziecia spetnia
cztery podstawowe warunki dla inwestycji VC: rynek OTC jest duzy i rosnie szybciej niz
gospodarka, klienci kupuja leki na zapas zwlaszcza jesli maja wyraznie oszczednosci z
tym zwigzane, kanal internetowy sprzedazy (ecommerce) dla produktow
konsumpcyjnych rozwija sie Polsce bardzo dynamicznie, i ostatni warunek to
konkurencja w tym segmencie ktéra znajduje sie w fazie powstawania.”

»Nasza decyzja inwestycyjna jest podyktowana przede wszystkim bardzo dobra ocena
Managementu Spotki, ktéry ma bogate doswiadczenie biznesowo-branzowe i naszym
zdaniem ma duze szanse zbudowac¢ zdecydowanego lidera rynku. Oczywiscie atrakcyjna
dla rozwoju kanatlu internetowego nisza rynkowa lekdw OTC oraz nasze doswiadczenie
w budowie liderow ecommerce B2C dodatkowo przemawiaja nad atrakcyjnoscia
inwestycji MCIL.”- powiedziat Tomasz Czechowicz -Prezes Zarzadu MCI Management SA



Pozyskanie inwestora venture capital powinno znacznie przyspieszyc¢ realizacje strategii
wzrostu spotki. MCI Management SA bedzie petnil role inwestora finansowego aktywnie
wspierajacego rozwoéj spoiki. Inwestycja MCI w Domzrowia.pl jest wynikiem realizacji
strategii Funduszu zakladajacej zwiekszenie inwestycji w obszarze handlu
elektronicznego, szczegdlnie w segmencie produktéw dla konsumentéw.

Mirostaw Ostrowski, Zatozyciel i Prezes Zarzadu Mito Sp. z o0.0. tak skomentowat
zakonczenie procesu inwestycyjnego MCI:

»Na poczatku rozwazatem rozwdj przedsiewziecia w oparciu o wlasne zasoby oraz przy
wsparciu Aniola Biznesu - Pana Jacka Denkowskiego, ktory dotaczyt do inwestorow
przedsiewziecia i do Zarzadu na poczatku roku. Po przeanalizowaniu wszystkich
mozliwych wariantow dalszego rozwoju i finansowania Domzdrowia.pl podjeliSmy
wspolnie decyzje poszukiwania partnera finansowego do przedsiewziecia. Szczegélnie
zalezato nam aby partner - inwestor finansowy moégt wnies¢ oprécz kapitatu wartosc
dodang w postaci know how w zakresie Internetu i ecommerce. Wiasnie owa wartos¢
dodana przesadzila o tym ze od samego poczatku rozmow z inwestorami MCI byto
preferowanym partnerem do inwestycji. Szybko doszliSmy do porozumienia poniewaz
obie strony doskonale rozumieja wspolne kluczowe cele przedsiewziecia, maja
przedsiebiorcze podejscie do analizy i rozwigzywania problemow strategicznych oraz
dodatkowo kompetencje partneréow dobrze uzupetniaja sie. ,,



